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PROGRAM WYDARZENIA
 Wprowadzenie1.
Wprowadzenie - omówienie planu szkolenia.
Najczęściej stosowane tryby postępowań w przetargach na wyroby medyczne.
Dlaczego wartość zamówień ma wpływ na stopień skomplikowania przetargu.
Opis przedmiotu zamówienia, a ograniczenie konkurencji – co wolno zamawiającemu.
Skuteczna komunikacja z zamawiającym – jak, kiedy i o co pytać zamawiającego, żeby
dostać odpowiedź, której oczekujemy.

Wymogi dotyczące wyrobów medycznych oferowanych w przetargach:1.
Charakter prawny podmiotu oferującego wyrób medyczny w przetargu – status
dystrybutora, importera czy inny? 
Jaką dokumentację powinien posiadać wyrób medyczny oferowany w przetargu?
Jak rozpoznać czy wyrób medyczny konkurencji jest prawidłowo wprowadzony do
obrotu?
Czy mogę rozdawać próbki wyrobów medycznych zamawiającemu?
Do kiedy mogę oferować w przetargach wyroby medyczne zgodne z poprzednim
prawem wyrobów medycznych?
Eudamed i wykaz dystrybutorów – czy zastępują zgłoszenia i powiadomienia?
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Moduł III
Czy zamawiający ma zawsze rację , czyli kwestionowanie opisu przedmiotu zamówienia i
decyzji zamawiającego – kiedy i jak wnieść odwołanie do Krajowej Izby Odwoławczej.
Jakie warunki należy spełnić, aby wystartować w przetargu (podstawy wykluczenia,
warunki udziału w postępowaniu).
Jakich dokumentów może wymagać zamawiający w postępowaniu.
Terminy w postępowaniu przetargowym – ile mam czasu na przygotowanie oferty,

Złożenie dokumentów, udzielenie wyjaśnień.
Złożenie oferty i co dalej? – o co może pytać zamawiający i jak się do tego przygotować.
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FORMUŁA WYDARZENIA
ONLINE - platforma Clicmeeting,
działa przez przeglądarke
internetową - nie wymaga
pobierania dodatkowego
oprogramowania

KAŻDY UCZESTNIK OTRZYMUJE CERTYFIKAT O UKOŃCZONYM SZKOLENIU

Marek Paluch, Senior Associate w Kancelarii
Domański Zakrzewski Palinka.

Specjalizuje się w bieżącym doradztwie prawnym z
zakresu prawa farmaceutycznego, prawa wyrobów
medycznych, prawa konstytucyjnego, a także
postępowań administracyjnych 
i sądowoadministracyjnych.

Doradza w kwestiach dotyczących wprowadzania
wyrobów medycznych na rynek, ich klasyfikacji oraz
marketingu, a także w zagadnieniach związanych z
rejestracją i wprowadzaniem do obrotu produktów
leczniczych. Opracowuje również  stanowiska i uwagi
do projektów aktów prawnych, a także sporządza
opinie prawne oceniające zgodność przepisów prawa
z Konstytucją RP.
Doświadczenie Marka obejmuje także budowę
kompleksowych systemów compliance oraz
systemów przeciwdziałania korupcji w organizacjach.

Tomasz Michalczyk - partner w Kancelarii Domański
Zakrzewski Palinka.

Pan Tomasz specjalizuje się w doradztwie dotyczącym
projektów infrastrukturalnych, zamówieniach publicznych
oraz partnerstwie publiczno-prywatnym. Doradza zarówno
wykonawcom, jak i zamawiającym, w tym w szczególności
reprezentuje klientów w postępowaniach spornych przed
Krajową Izbą Odwoławczą oraz sądami powszechnymi. 

Ma bogate doświadczenie zdobyte podczas obsługi
projektów w formule PPP, zarówno na etapie ich
przygotowania, jak i realizacji, w tym m.in. autostrad
płatnych, inwestycji w zakresie gospodarki odpadami,
infrastruktury portowej oraz energetycznej, wdrażanych w
ramach programów współfinansowanych ze środków
krajowych, jak i UE.

Tomasz doradza również na etapie realizacji projektów
inwestycyjnych, w tym m.in. przy opracowaniu i weryfikacji
umów, obsłudze prawnej roszczeń, a także w sporach
pomiędzy wykonawcami, inwestorami, podwykonawcami
oraz członkami konsorcjum.
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